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Jakarta, 25 Juni 2019

Nomor : 100/YLO-OJK/NVI/2019
Lampiran : 1 (satu) lembar
Kepada Yth.

Otoritas Jasa Keuangan

Gedung Soemitro Djojohadikusumo
JI. Lapangan Banteng Timur 2-4
Jakarta 10710

Attn : Kepala Eksekutif Pengawas Pasar Modal

Perihal : Penyampaian Laporan Pelaksanaan Paparan Publik
PT Yelooo Integra Datanet Thk

Dengan hormat,

Sehubungan dengan telah dilaksanakan Paparan Publik Tahunan (“Public Expose”) PT Yelooo
Integra Datanet Tbk pada hari Kamis, 20 Juni 2019, bersama ini kami kirimkan Laporan Hasil
Pelaksanaan Paparan Publik Tahunan sebagaimana terlampir.

Demikian Informasi yang dapat Kami sampaikan, atas Perhatian serta Kerjasamanya Kami
ucapkan terima kasih.

Hormat Kami,

PT YELOOO I§TAGRA DATANET Tbk

Wewy Suwanto
([ Direktur

Www.passpod.com

PT YELOOO INTEGRA DATANET Thk --
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HASIL PAPARAN PUBLIK (PUBLIC EXPOSE) TAHUNAN 2018
PT YELOOO INTEGRA DATANET Tbk

Bertempat di Manhattan Hotel - Lantai 10 Ruangan 25" Street JI. Prof. Dr. Satrio - Casablanca, Kuningan, Jakarta
12950, Paparan Publik Tahunan (Public Exspose) yang diselenggarakan pada hari Kamis, 20 Juni 2019 pukul 11.30
WIB dihadiri oleh Direksi dan Digital Strategist PT Yelooo Integra Datanet Tbk (*Perseroan”) sebagai berikut:

Direksi :
1. Hiro Whardana : Direktur Utama
2. Wewy Suwanto : Direktur

Digital Strategist :
1. Denny Santoso : Chief Digital Strategis

Pokok-pokok bahasan yang disampaikan dalam paparan public adalah :
1. Profil Perseroan
2. Kinerja dan proyeksi pertumbuhan bisnis Perseroan
3. Strategi bisnis Perseroan tahun 2019

Pertanyaan diajukan secara langsung dari hadirin dan diakhiri dengan jawaban dari Direksi Perseroan sebagai

berikut .
1 | Nama . | Bapak Boy
Dari . | Warta Ekonomi
Pertanyaan | : | 1. Berapa target pendapatan dan laba perseroan pada tahun 2019?
2. Apakah Simcard Passpod sudah pernah diluncurkan?
Jawahan : | 1. Target pendapatan Perseroan tahun 2019 sekitar 57,5 miliar, dan target laba bersih
Perseroan tahun 2019 sekitar 4,8 miliar (61% dibanding tahun 2018)
2. Simcard sudah diluncurkan dari bulan Maret 2019, dan bisa didapat di chanel situs
web Perseroan (Passpod.com) dan market place (tokopedia, bukalapak, shopee, dll)
2 | Nama . | Ibu Tari
Dari . | Bisnis Indonesia
Pertanyaan | : | 1. Berapa realisasi penggunaan dana IPO?

2. DanaIPO yang tersisia nantinya akan digunakan untuk apa?

3. Berapa anggaran capex utk tahun ini? Darimana sumber pendanaannya?

4. Mengenai JV di Filipina, berapa kira-kira kontribusinya nanti terhadap pendapatan
perseroan?

5. Saat ini, segmen bisnis mana yang menyumbangkan kontribusi paling besar terhadap
pendapatan perseroan?

Jawaban . |1. Realisasi penggunaan dana hasil Penawaran Umum Perdana Saham (IPO) sampai

dengan tanggal 31 Desember 2018 dapat dirinci sebagai berikut:

a. Total realisasi biaya IPO sebesar Rp 2.281.500.000 (Dua miliar dua ratus delapan
puluh satu juta lima ratus ribu rupiah).

b. Total dana bersih yang diterima dari IPO sebesar Rp46.468.500.000 (Empat puluh
enam miliar empat ratus enam puluh delapan juta lima ratus ribu rupiah);

f

www.passpod.com
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c. Rencana dan Realisasi Modal Kerja:

e Total rencana modal kerja sebesar Rp44.670.170.000 (Empat puluh empat
miliar enam ratus tujuh puluh juta seratus tujuh puluh ribu rupiah).

e Total realisasi modal kerja sebesar Rp40.391.046.800 (Empat puluh miliar tiga
ratus sembilan puluh satu juta empat puluh enam ribu delapan ratus rupiah).

o Sisa dana hasil IPO untuk modal kerja sebesar Rp4.279.123.200 (Empat
miliar dua ratus tujuh puluh sembilan juta seratus dua puluh tiga ribu dua ratus
rupiah).

d. Rencana dan Realisasi Pengembangan Aplikasi:

e Total rencana pengembangan aplikasi sebesar Rp1.798.330.000 (Satu miliar
tujuh ratus sembilan puluh delapan juta tiga ratus tiga puluh ribu rupiah).

e Total realisasi pengembangan aplikasi sebesar Rp1.404.240.321 (Satu miliar
empat ratus empat juta dua ratus empat puluh ribu tiga ratus dua puluh satu
rupiah).

e Sisa dana hasil IPO untuk pengembangan aplikasi sebesar Rp394.089.679
(Tiga ratus sembilan puluh empat juta delapan puluh sembilan ribu enam ratus
tujuh puluh sembilan rupiah).

e. Total sisa dana hasil IPO sebesar Rp4.673.212.879 (Empat miliar enam ratus tujuh
puluh tiga juta dua ratus dua belas ribu delapan ratus tujuh puluh sembilan rupiah).

2. Sisa dana IPO 2018 akan digunakan untuk pengembangan kegiatan Perseroan pada
tahun 2019.

3. Anggaran dana capex untuk tahun 2019 sekitar 20 miliar, dan sumber pendanaan
bersumber di luar akuisisi pelanggan.

4, Negara Filipina merupakan negara yang hampir mirip dengan Indonesia, dilihat dari
segi outbound dan traveler yang tinggi, dan layanan yang serupa dengan Perseroan
belum begitu banyak di negara Filipina. Sehingga Perseroan yakin akan memperoleh
kontribusi yang signifikan di negara Filipina.

5. Segmen bisnis yang menyumbangkan kontribusi paling besar terhadap pendapatan
perseroan adalah sewa Modem

3 | Nama . | Ibulka
Dari . | Kontan
Pertanyaan | : | 1. Bagaimanakah Proyeksi semester kedua tahun 2019, dan proyeksi tahunan 20197
2. Apa saja tantangan dan strateginya?
Jawaban .| 1. Proyeksi semester kedua tahun 2019 dan proyeksi tahunan 2019 masih mengacu

kepada proyeksi utama perseroan di tahun sebelumnya.

2. Saat ini bisnis utama perseroan adalah menyediakan solusi konektifitas bagi tourist
yang bepergian ke luar negeri, dan fluktuasi kurs mata uang asing sangat berpengaruh
terhadap minat wisatawan melakukan perjalanan ke luar negeri. Untuk mengantisipasi
hal tersebut, perseroan akan memasuki bisnis penyediaan konekifitas bagi wisatawan
mancanegara yang dating ke Indonesia dengan membuka kantor cabang di Bali dan
memasarkan produk perseroan untuk tourist mancanegara.

4 | Nama : | IbuLina
Dari . | Undangan
Pertanyaan | : | 1. Bagaimana strategi perseroan pada area BSD yang belum familiar?
Jawaban 1. Salah satu strategi pengembangan usaha perseroan adalah dengan focus pada digital

marketing. Perseroan akan menjalankan “kampanye Awareness” yang lebih intensif
pada tahun 2019 untuk menjangkau potensi pasar yang lebih luas melalui media
digital.

www.passpod.com
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KAMIS, 20 JUNI 2019
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